o Wos de Galicia

VIERNES
30 DE ENERO
DEL 2026

SUSCRIPCIONES
Teléfono gratuito 900 154 218
CENTRALITA 981 180 180

428402 ¥ 0000563

OTRAS LETRAS

Y mientras,

Barbacid

curando el cancer

—___ ientras Espafia entera
descarrila o serompe,
los jévenes viven peor
que sus padres con su
vida cafidn, Sédnchez

;ilt”naigga hace sus cosas de dic-
tador, Uclés es el gran

tema de las letras espaiiolas, me-
dio pais odia a Oliver Laxe y el otro
medio discute que seaun tizaro de
Os Ancares, va Barbacid y se po-
ne a curar el cincer de pdncreas.
Por ser precisa, no lo ha hecho to-
davia, pero si que ha dado un pa-
so descomunal para poder abordar
uno de los tumores mas agresivos
que existen y que lleva a la muerte
antes de cinco afios al 95 por cien-
to de las personas que lo padecen.

Ademds, va Barbacid y lo hace
en Espaiia, en el Centro Nacional
de Investigaciones Oncologicas,
con financiacién piblica espafiola
y europea y con dinero de la Fun-
dacion Cris, que recibe donacio-
nes de particulares y empresas que
quieren ayudar a la ciencia contra
el cancer.

Barbacid es discipulo de Mar-
garita Salas, una de nuestras ge-
nias contemporaneas, aunque
sospecho que si preguntisemos
en la sala, o incluso en el Parla-
mento, muchos no sabrian de es-
ta mujer y sus méritos. Salas y
otra sefiora, la profesora Marga-
rita Michelena, fueron las que
inyectaron la curiosidad por la
ciencia en la cabeza de Barbacid,
con lo que esta historia no hace
mds que mejorar.

El hombre que nos reconforta
diciéndonos que el cancer no de-
saparecera, pero que dejaremos de
morirnos por su culpa, librauna de
las grandes batallas de la humani-
dad desde un modesto despacho
del barrio de Fuencarral, en Ma-
drid, desde donde estara escuchan-
do cudnto se habla de que Espaiia
se va al carajo por culpa de este
Gobierno bolivariano y qué poco
de lo que hacemos increiblemen-
te bien. Y asi todo.

A laultima

. Javier Sal Pérez Director general de la constructora Citanias

“retail” con los nimeros uno»

«Hacemos

D. CASAS

Constructora desde hace 26 afios,
los ultimos cinco bajo la marca
Citanias. Nuevo nombre, nue-
vos accionistas bajo el paraguas
del grupo Kimak y con Javier Sal
(Asturias, 1974) al frente de una
compaiifa que en los tltimos cin-
co ejercicios ha cuadruplicado su
facturacién. La cogid con 20 millo-
nes de euros en ingresos y acaba
de cerrar el 2025 con 84,5.
—DUnas cifras incontestables.
—La empresa venia de la mano de
Inditex. Seguimos con ellos, lleva-
mos el mantenimiento de sus tien-
das en media Espaiia, pero a ma-
yores pensamos que ya que hacia-
mos retail con el cliente nimero 1
de la moda, porqué no hacerlo con
el niimero 1de la comida rapida, de
la telefonia... Ahora creo que so-
mos la primera empresa espafiola
que mas obras hace para este seg-
mento y tenemos como clientes a
todas las marcas del gigante textil,
pero también a Movistar, Pando-
ra y supermercados, entre otros.
—EI 50 % del negocio procede
del «retaily; éel otro 50 %?
—Un 10 % corresponde al mante-
nimiento, tanto del retail como del
industrial, con actuaciones en fa-
bricas, tanto en las instalaciones
como la maquinaria. E1 40 % res-
tante es obra publica. Tuvimos que
conseguir las certificaciones ne-
cesarias para acceder a contratos
de las administraciones del Esta-
do y desde entonces acometemos
proyectos desde urbanizacién a vi-
vienda publica y construccion in-
dustrializada hasta obras singula-
res, como la reforma de la béveda
de la Universidad Laboral de Gi-
jon o el Palacio de Veldzquez, en
el Retiro (Madrid).
—élLarestauracion del patrimonio
historico les aporta un distintivo
de calidad?

—Cuesta mucho acceder a este ti-
po de actuaciones porque hay que
disponer de credenciales, certifi-
caciones y personal especializado

en plantilla, como restaurado-
res 0 arquedlogos; sino los tie-
nes no puedes aspirar a este ti-
po de trabajos, pero si los tie-
nes y no tienes esas obras pa-
ra qué los quieres. En febrero
accederemos a una ampliacién
del expediente de clasificacion
y asi optar a la rehabilitacion
del patrimonio histérico artis-
tico de manera mas extensa.
—EéMas alla de nuevos merca-
dos, el segmento de la vivienda
se consolida co-
mo un eje esen-
cialdentro de
lacarterade |
Citanias?
—Propor-
ciona mu-
cha carte-
ra a la com-

— En su casa no falta...

me informa.

partes.

Cuando firmé con Citanias.

FIRMA CESAR QUIAN

PARA TERMINAR

Una radio. Me entretiene, me acompaia,

—Un titular para La Voz...
Que llegue el entendimiento entre todas las

—Y un dia que no olvidara...

paiia. Ampliar el parque ha-
bitacional es una necesidad
indudable que tiene el pais.
En estos momentos, construi-
mos para los Ayuntamientos
de Barcelona, de A Coruiia,
de Sevilla, el Cabildo de Cana-
rias, para la Xunta de Galicia...
—Lo que les requerira un des-
pliegue de recursos técnicos y
humanos importante...
—Contamos con delegacio-
nes por toda la geografia es-
pafola. Ademads tenemos
nuestra propia fabrica,
no dependemos de la
subcontratacion.
—ZY como gestionan
el riesgo para evitar
una burbuja inmobi-
liaria como la de laql-
tima crisis?

—Nosotros somos constructora,
no promotora. Casi todos nues-
tros clientes son entidades pui-
blicas (ayuntamientos, comuni-
dades auténomas o el propio Es-
tado), precisamente para que no
se produzcan esos problemas de
impagos o burbujas. No trabaja-
mos pricticamente con promoto-
ras o particulares que quieren ha-
cer vivienda.

—Entre sus ambiciones destacala
de alcanzar el podio de su sector,
como tercera constructora galle-
ga. ¢En qué fase se encuentran?
—Creo que ya lo hemos alcanza-
do. Porque el segmento del retail
lo complementamos con el de obra
civil. No descartamos acceder al
mercado de las grandes infraes-
tructuras, como puentes, carrete-
ras, autovias o puertos en un pla-
zo razonable. Somos ambiciosos
porque la estructura de la empre-
sa lo permite, el personal y nues-
tros clientes son también muy
ambiciosos.

—Pero si hay un nicho de nego-
cio estrella, ese es el de Defensa.
—Estamos trabajando en ello. Re-
sultainnegable que el nivel de exi-

gencia es muy elevado. Estamos
analizando c6mo son los pro-

cesos de confidencialidad, de

certificacion y demads para po-
der formar parte de las em-

presas de Defensa. Aspira-
mos a la homologacién en
ese ambito. Podemos contri-
buir con la construcciéon de
almacenes, hangares, cuar-
teles, biinkeres, residencias
oficiales; accesos de acuar-
telamientos, pistas de des-
pegue. Nuestra aportacion
puede ser muy amplia.

—La experiencia de trabajar
con los elevados estandares
de Inditex les habra dado un
plus de experiencia.

—Es un cliente exigente,
pero te pone en otro nivel,
cuentas con un porfolio que
te distingue. Sobre todo, la ex-
periencia internacional.

\

ANTIGUEDADES
COMPRA-VENTA

Nuestra empresa se dedica a la compra-venta, TASACION,

valoracion y restauracion de obras de arte y antigiiedades.
OMPRAMOS objetos de oro, plata, relojes, joyas, marfil, ceramica de Sargadelos y O Castro,
nedas, billetes, arte religioso, pintura y todo tipo de antigliedades y piezas de coleccionismo.
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